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Agenda

Wissenswertes & Einführung zur D&O

Produktrelaunch: Anpassungen und Highlights

Live-Demo: Die neuen Anträge

I

II

III

Vertriebsunterstützung: Unterlagen, Dokumente 

und mehr
IV
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Kleine und mittelständische Unternehmen 
zunehmend unter Druck

Stabilisierungs- und 

Restrukturierungs-

rahmen für 

Unternehmen 

(StaRUG)

Zunehmende 

Insolvenzen 

auch bei 

Startups

„Whistleblower“ 

Gesetz 

HinSchG

Lieferketten-

gesetz

geopolitische 

SpannungInflation 

Fachkräfte-

mangel

Mittelstand

§€
hohes 

Zinsniveau
NIS-2 

Richtlinie

I
4



Pflichten zur Wahrung der Interessen 

der Gesellschaft stehen im Vordergrund

Mangelnde Kenntnisse oder fehlende 

Eignung für ein Ressort führen nicht 

zu einer Haftungsbefreiung

Sehr hoher Sorgfaltsmaßstab im Hinblick 

auf etwaige Pflichtverletzungen –

Sachwalterstellung

Leichte Fahrlässigkeit reicht zur 

Begründung eines Anspruches aus

Einführung
Warum braucht man eine D&O?

Besonderheiten der Organhaftung, Risikofokus KMUs

5

Unabhängig von der Unternehmensgröße können Fehlentscheidungen getroffen werden, die zur 

Inanspruchnahme führen können

KMU-Risikoindex

I
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Auffrischung Managerhaftpflichtversicherung
Wer braucht die D&O?

Versicherer

Versicherte Person

Versicherungsnehmer

Versicherungsnehmer sind juris-

tische Personen: AGs, GmbHs, KGs, 

GmbH & Co. KGs, aber auch 

Vereine, Verbände und Stiftungen 

bzw. Genossenschaften
Versicherte sind natürliche Personen 

als begünstigte Dritte: Mitglieder von 

Vorständen, Aufsicht- oder Verwal-

tungsräten sowie Geschäftsführer, 

leitende Angestellte und weitere 

versicherte Personen

I
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Einführung
Warum braucht man eine D&O?

Besonderheiten der Organhaftung

Persönliche Haftung mit  dem 

gesamten Privatvermögen in 

unbegrenzter Höhe (!)

Haftung auch für das 

Fehlverhalten anderer 

Organmitglieder

Beweislastumkehr

• Pflicht zur ordentlichen und gewissenhaften Geschäftsausübung 

(z.B. § 43 Abs. 2 GmbHG)

• Gesamtschuldnerische Haftung gem. § 426 BGB

• Überwachungs- und Informationspflichten 

 Prinzip der Allzuständigkeit

• Unternehmen kann sich auf Behauptung einer Pflichtverletzung 

beschränken – Organ muss den Entlastungsbeweis führen

• Problem: Dokumentation der Entscheidungen, Zugriff auf 

Dokumente etc.



Mehrheits-

Gesellschafter

Minderheits-

gesellschafter

Beirat

Gesellschafter-

versammlung

Lieferanten

Kunden

Wettbewerber

Arbeitnehmer

Banken

Behörden

Gläubiger

Finanzamt

Innenhaftung + Sonderfall Insolvenz Außenhaftung

I

Einführung
Warum braucht man eine D&O?

Organhaftung

Innenanspruch: ca. 80% aller D&O-Schadenfälle
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• Kleinere Versicherungssummen (100k/250k)

• Anpassung Logikänderung und günstiger Zuschlag für 2-fach Maximierung

• Überarbeitung Pricing

• Antragsmodell auf Kleinunternehmen bis 5 Mio. EUR Umsatz zugeschnitten

• Review Branchen z.B. Wiederaufnahme Covid-Branchen

• Start-Ups über Antrag bis 5 Mio. EUR Umsatz

Produktrelaunch
Kurzüberblick Anpassungen und Vorteile

• Überarbeitungen Bedingungswerk u.a. Austrifizierung

• Aufnahme Ausschluss „Gewaltsame Auseinandersetzungen“

• Erweiterung Sanierungsgutachten

• Deutliche Reduktion Antragsfragen

• Vereinfachte Anforderungen z.B. EK-Quote

II

Vereinfachte 

Antragsstellung

Neue 

Zielgruppen

Neues Ansprache-

potential

✓

✓

✓
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SMALL

• Umsatzbänder 1 - 5 Mio. EUR

• VSU 100k - 5 Mio. EUR

• Attraktive Preise – Sales Potential durch neue 

Fokusgruppe

• 2-fach Maximierung: 10%

• Reduktion der Antragsfragen (9 Fragen inkl. 

Straf-RS und Dienstleistungsausschluss)

• Kombination mit ARAG Strafrechtsschutz 

(optional)

BIG

• Umsatzbänder 10 - 100 Mio. EUR

• VSU bis 5 Mio. EUR

• Optimierte Preise

• 2-fach Maximierung: 12,5 %

• Reduktion auf 10 Antragsfragen u.a. EK-Quote 

auf 15% reduziert

• Kombination mit ARAG Strafrechtsschutz 

(optional)

Start-Up

• Neues Antragsmodell für Start-Ups (bis 18 

Monate nach Gründung)

• Umsatzbänder 1 - 5 Mio. EUR

• VSU 100k – 1 Mio. EUR

• 80% Zuschlag auf Small Prämien

• 2-fach Maximierung: 10%

• Schlankes Antragsmodell: 8 Risikofragen

Produktrelaunch Antragsmodelle
Antragsfragen & Pricing

II
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Produktrelaunch
Reduzierung Antragsfragen

Bisheriger Stand Jetzt Neu – deutlich reduziert

II
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Produktrelaunch
Antragsmodell „small“
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Start-Up 

+ 80% auf 

Standard-

prämien bis 

5 Mio t/o und 

1 Mio VSU



Produktrelaunch
Antragsmodell „small“
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b

II

Antragsfragen

Folgende Branchen 

können Sie über den 

Fragebogen einreichen:

• Erneuerbare Energien

• Baugewerbe

• Krankenhäuser/Kliniken

• Fluggesellschaften

• Pharma, Biotechnologie, 

Medizinproduktehersteller, 

Pflanzenschutzmittel, 

Saatgut



Produktrelaunch
Antragsmodell „big“

14
II



Produktrelaunch
Antragsmodell „big“
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b

Antragsfragen

Baugewerbe bleibt 

für Unternehmen 

über 5 Mio. Umsatz 

über Antrag 

versicherbar



Produktrelaunch
Antragsmodell „Start Up“

16
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Antragsfragen



Produktrelaunch
Highlights Hiscox Versicherungsschutz
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Unternehmensspezifisch

anpassbar

Übernahme der Kosten 

für Sanierungsgutachten

Sofortiger Versicherungs-

schutz möglich

Keine Anrechnung der 

Abwehrkosten

Passgenauer Antrag für mittelstän-

dische Unternehmen mit bis zu 100 

Millionen Umsatz, mit Versiche-

rungssummen bis 5 Millionen Euro. 

Das Konzept bietet sich auch für 

Vereine an. Start-ups können über 

einen gesonderten Antrag bis zu 

einer Versicherungssumme von 1 

Million Euro versichert werden.

Bei wirtschaftlicher Krise eines 

Unternehmens übernimmt Hiscox die 

Kosten eines Sanierungsgut-

achtens, um eine frühzeitige 

Restrukturierung zu ermöglichen und 

die Geschäftsleitung vor Haftungs-

ansprüchen zu schützen.

Die D&O-Versicherung kann per 

Antrag auch digital mittels 

elektronischer Signatur rechts-

sicher abgeschlossen werden. Der 

Versicherungsschutz ist auf Wunsch 

sofort aktiv.

Abwehrkosten, z.B. in Form von 

Anwaltskosten, die auf Veranlassung 

von Hiscox entstehen und erfolglos 

bleiben, reduzieren nicht die 

Versicherungssumme.

Unbegrenzte Nachmelde-

frist garantiert

Zweifache Maximierung 

der Versicherungssumme

Ansprüche aus Insolvenz-

verwaltung mitversichert

Wichtiger Zusatz für 

Vereine enthalten

Schäden, die in der gesamten 

Vertragslaufzeit eingetreten sind, 

können auch nach Ende des 

Versicherungsvertrags gemeldet 

werden. Diese Leistung gilt für alle 

versicherten Personen und ist 

prämienneutral.

Entstehen pro Jahr unabhängig 

voneinander mehrere Schadenfälle, 

so steht für bis zu zwei Schäden 

erneut die gesamte Versicherungs-

summe zur Verfügung (sofern 

vereinbart).

Kommt es zur Insolvenz des 

versicherten Unternehmens, sind 

Ansprüche des Insolvenzverwalters 

vom Versicherungsschutz umfasst.

Die Versicherung bietet einen 

passiven Rechtsschutz bei drohender 

Aberkennung der Gemeinnützigkeit.



Live-Demo: Einblicke in die Anträge
und vertriebsunterstützenden Materialien

18
III

Wie findet man die richtigen Anträge?

Wie stellt man den gewünschten Versicherungsschutz 

zusammen?

Wo findet man die Antragsfragen?

Welche Dokumente werden zur Vertriebsunterstützung 

bereitgestellt?

Wo findet man die Fragebögen?



Live-Demo: Einblicke in die Anträge 
Vorteile für Sie aus dem Relaunch

19
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Weniger und einfachere 

Antragsfragen

Spezielles Angebot für kleinere 

Unternehmen

Start Ups jetzt (wieder) über Antrag 

versicherbar
Neue vertriebsunterstützende 

Materialien z.B. Benefitsheet oder 

Summenermittlungsunterstützung

Mehr Selling-Potential
Neue Zielgruppe für die 

Ansprache

Direkter Versicherungsschutz für 

Start-Ups vs Anfrage über Fragebogen



1. Je größer der Umsatz, 

desto höhere VSU werden 

abgeschlossen

2. Beliebteste VSU 1 Mio. 

EUR, Auswahl höherer 

Versicherungssummen 

3. Auswahl der VSU ist stets 

individuell und kommt u.a. 

auf Branche, Umsatz, 

Risikoappetit des 

Unternehmens an

Blick in den Bestand
Was schließen unsere Kunden ab?

IV

Findings Jahresumsatz des Unternehmens

5 - 10 Mio. € 10 - 25 Mio. €

25 - 50 Mio. € 50 - 100 Mio. €

Bis 5 Mio. €

24%

50%

16%

7% 4%

500k 1M 2M 3M 5M

17%

52%

19%

7% 5%

500k 1M 2M 3M 5M

13%

43%

22%

11% 10%

500k 1M 2M 3M 5M

3%

25%
29%

19%
23%

500k 1M 2M 3M 5M

9%

28% 30%
33%

500k 1M 2M 3M 5M

0%

Versicherungssumme, in € Versicherungssumme, in € Versicherungssumme, in €

Versicherungssumme, in € Versicherungssumme, in €
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Vertriebsunterstützung:
Unterlagen, Dokumente und mehr

IV

→ https://makler.hiscox.de/fuer-geschaeftskunden/do-versicherung/

https://makler.hiscox.de/fuer-geschaeftskunden/do-versicherung/do-start-ups-hiscox/
https://hiscoxdedrupal.prod.acquia-sites.com/sites/default/files/documents/benefitsheet_d-o-by-hiscox-032024.pdf
https://hiscoxdedrupal.prod.acquia-sites.com/sites/default/files/documents/summenermittlung_d-o-by-hiscox-032024.pdf




Zeit für Ihre Fragen!



Blick in den D&O-Bestand
Anpassungsantrag

IV

• Keine Zwangsumstellung

• Freiwillige Umstellungen möglich

• Makler hat im Online-Antrag die Möglichkeit die Umstellung im 

Rahmen eines Anpassungsantrages vorzunehmen

Bestandsprozess:

1. Sie wählen im Online-Antrag "Anpassungsantrag" aus

2. Beantwortung aller Antragsfragen (wie bei Neuabschluss)

3. Umstellung nur zur Hauptfälligkeit und auf Individualbasis

4. Sie erhalten Vertragsverlängerung auf Basis der neuen 

Konditionen/Bedingungen
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Hiscox News & Insights
Unser Newsletter für Ihren Erfolg
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Jetzt zum Newsletter anmelden 

& Event nicht verpassen!



Vielen Dank 

für Ihre Aufmerksamkeit!
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